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PROBLEM: 2
DIE MARGE DRUCK&L’!‘ND
DIE LIQUIDITAT KLEMMT

Die Preistransparenz der Abnehmer nimmt&n JNr 28 Jahr zu. Der Konkurrenzdruck steigt.

Langer werdende Beschaffungszeite ungewisse Liefertermine rlicken zudem die Frage nach
r er in den Fokus unternehmerischer Entscheidungen.

dem optimalen Warenbestand i ste

Doch: Wird Ihr externes Rechn ré@n (Gewinn-und Verlustrechnung, Bilanz, BWA und
Summen- und Saldenligse), ¥ger F¥ch Ihrinternes Controlling diesen erhéhten Anforderungen
auch tatsachlich gerec‘f%en bewusst, mit welchen Produktgruppen Sie bei welchen
Kundenverbindungen welhe Ertrage generieren? Kodnnen Sie die Tragweite heutiger unternehme-
rischer Ents*idungen unter Verwendung lhres Rechnungswesens fir die Zukunft abschatzen?
Wir stellen immer wieder fest, dass oftmals eine riicklaufige oder schwache Rentabilitat zwar
grundgzlich erkannt wird. Es fehlen aber die notwendigen Informationen, um unternehmerische
heidungen fir die Zukunft auf einer betriebswirtschaftlich belastbaren Basis auch treffen zu
konnen. Zudem: Mafinahmen zur Besserung der Rentabilitat bedingen oft notwendige finanzielle
Ressourcen, die auch vorhanden sein missen. Anders ausgedrlckt: Je starker rein finanzielle
Themenstellungen Ihren Tagesablauf bestimmen, je 6fter Sie mit Ihrer Hausbank Giber den

Kontokorrentrahmen diskutieren missen, je enger wird Ihr Handlungsspielraum.

Statistiken zum Bereich Handel
Umsatz: 0,4-28,0 Mio. Euro, @ 7,7 Mio. Euro
Aufteilung der Unternehmen nach Sektoren Anzahl der Mitarbeiter: 4-120
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WIR UNTE JTZEN SIE

Wir verstehen uns als Ihr Spafingspartner, der Ihr Unternehmen aus Sicht eines externen Dritten

beleuchtet un*meinsam mit Ihnen die anstehenden Herausforderungen 16st. Wir gleichen Thr externes

lhnen mo

Rechnungsweseh mit den internen Auswertungen der Warenwirtschaft ab. Wir eruieren gemeinsam mit
o%we Optimierungspotenziale, beispielsweise den Warenbestand, in der Warenwirtschaft,

bei <%-einzelnen Kundenverbindungen, in Ihrem Rechnungswesen, in Ihrer Personalstruktur und, und,

und... Wir bereiten die Daten so auf, dass Sie eine gute Entscheidungsgrundlage flr Ihre unternehmerische

Zukunft haben. Naturlich Giberlegen wir auch gemeinsam mit Ihnen, wie wir hren Liquiditatsspielraum

kiinftig vergrofbern kdnnen. Sollten unbequeme Gesprache mit Lieferanten, Banken oder Mitarbeitern

anstehen, so sind wir mit dabei.

GEMEINSAM ZUM ZIEL

Wirhoren Ihnen zu! Zahlen sind das eine, Gesprache das andere. Naturlich durchleuchten wir die betriebs-
wirtschaftlichen Zahlen und Fakten, aber: Jedes Unternehmen lebt von seinen Mitarbeitenden. Wir ver-
stehen uns als ein Mitglied Ihres Teams. Gemeinsam setzen wir alles daran, die Kuh vom Eis zu bekommen,

auch dann, wenn lhre Zahlen einmal richtig brennen sollten.
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Nahe, die ankommt

BERATUNG & TRAINING
FUR UNTERNEHMEN
DEUTSCHLANDWEIL*

Wir sind brancheniibergreifend und F_

Uberregional in ganz Deutschland tatig.
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VonA-Z

Stichwortverzeichnis

A X
Autohandel *

Honda 8

Mitsubishi / Kia 9 *

Volkswagen 8

E

Einzelhandel / Mobelhandel / KUchenhand@
Mobelhandel | 10
Mobelhandel Il 10 $
Mébelhandel Il 11 6

e N

Gartencenter 15

Grolthandel

Handel mit Feuchtraumplatten 12

Handel *esellschaftsspielen 13

Han%_mit Isoliermaterial / Baustoffe 12
iﬂd [ mit Klima- und Luftungstechnik 13

H
Handel mit Hard- und Software / Internethandel 15

1
Internethandel 15

M
Motorradhandel 10
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KURZPORTRAIT
PETER SCHAAF

> Berufsausbildung zum Bankkaufmann bei *
der Sparkasse KélnBonn

D Studium der Betriebswirtschaftslehre an der Universitat *
zu K6ln mit den Schwerpunkten Bankbetriebslehre, *
Wirtschaftspriifung und Steuerrecht

D Dreijéhrige Tatigkeit im gewerblichen Aktivgeschéft
der Sparkasse Bonn in den Bereichen Marktfolge

un
Langjéhrige Managementerfahrung als 6

betriebswirtschaftlicher Sparringspartner fi tel-
stédndische Unternehmen in Themenste engfe
Finanzierung, Controlling oder Sanieqyng bgfrenommierten

Beratungsgesellschaften
> Zudem umfangreiche Erfahrt%@zent aus
mittlerweile mehr als Giber 2.00@Seminartagen

> ErfotgreicherAbs*ss der Lehrgange zum
,,Zert'f'z'erte%nte nehmensberater CMC/BDU"

tifizierten Restrukturierungs- und

sowie zum ,,
Sanier*ﬁexperte RWS*

> Neben dem beruflichen Werdegang zieht
sich die Thematik des , Troubleshooting" seit
vielen Jahren Uber die private Seite des
Unternehmensberaters Peter Schaaf.

D 1985 trat erin die Freiwillige Feuerwehr

Bonn ein und durchlief eine ,klassische Brandinspektor Peter Schaaf

Feuerwehrkarriere“ von der Grundausbildung,
dem Truppfuhrer Lehrgang bis hin zum

Abschluss des Gruppenfihrerlehrgangs im . . Wir losc.hen
Jahr 1997. Im Jahr 2020 absolvierte er betriebswirtschaftliche

erfolgreich die Ausbildung zum Zugfthrer. Fragestellu ngen!
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IHRE MEINUNG
IST UNS WICH TG

& Praven Expert

It's All About Trust

Bitte geben Sie uns ein Feeback auf unserer Homepage
www.schaaf-office.de oder...

... direkt auf unserem Bewertungsportal.
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